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oceatkowym etapem

nawiazywania wspol-

pracy z nowym pod-

miotem powinna byé
jego werylikacja. Mozemy jej
dokonad w oparciu o dwie gru-
py Zradel informacji. Pierwsza
z nich moina okreili¢ jako
-miekka” weryfikacja kontra-
henta. Sprawdzamy tu przede
wszystkim opinie o podmiocie
czy posiadane przez niego refe-
rencje. Opinie, choé mogg byd
niewiarygodne, czesto pozwola
ustrzec sie przed wyjatkowo
nieuczciwym partnerem bizne-
sowym. Warto zwrocié uwage
na portfolio klientow, na rzecz
ktdrych nasz potencjalny kon-
trahent fwiadczyl juz swoje
uslugi - szczegdlnie cenng po-
zytywna informacja moze byé
dotychczasowa wspdlpraca
2 podmiotami publicanymi lub
miedzynarodowymi, ktore
zwykle stawiajg wysokie wyma-
gania dla swoich kontrahentow.
Innym aspektem, ktory powi-
nien przemawiac¢ na korzysc
rzetelnodei  potencjalnego
partnera biznesowego, jest
czlonkostwo w stowarzysze-
niach, samorzadach, konfede-
racjach czy zwigzkach branzo-
wych - obecnosé w tego rodza-
juszanowanym podmiocie daje
pewna rekojmie rzetelnosci
naszego polencjalnego kontra-
henta.

Druga z prawnego punktu
widzenia glowna grupa zrodel
informacji to publiczne reje-
stry zardowno bezplatne, jak
i komercyjne. Weryfikacje
kontrahenta powinnismy za-
czac od sprawdzenia go w re-
jestrze - zaleinie od formy
prawnej w Krajowym Rejestrze
Sadowym lub w Centralnej
Ewidencji i Informacji o Dzia-
lalnosci Gospodarczej. Warto
gwrocié uwage na date reje-
stracji czy adres siedziby. We-
ryfikacji mozemy poddac tak-
#e osoby uprawnione do re-
prezentacji lub wspolnikow
oraz podmioly powigzane,
Kluczowe s3 informacje doty-
czace upadiosci, postepowania
naprawczego, postepowania
restrukturyzacyjnego, ustano-
wienia kuratora czy otwarcia
postepowania likwidacyjnego.

PRAWOD

. Werylikacja

0 koniecznosc¢

Staranne sprawdzenie kontrahenta i odpowiednia
umowa moze uchronic¢ nas przed jego finansowa

nierzetelnoScia.

Finansowa weryfikacja

Werylikacje kontrahenta
pod katem finansowym warto
rozpoczad od sprawdzenia
sprawozdan finansowych,
ktére dostepne s3 bezplatnie
w przegladarce dokumentéw
finansowych obslugiwanej
przez Ministerstwo Sprawie-
dliwosci. Analiza sprawozdan
finansowych pozwoli oszaco-
wat aktualna sytuacje finanso-
w3 podmiotu na podstawie
danych z poprzedniego roku
obrotowego oraz lat ubieglych,
Zla kondycja finansowa pod-
miotu moze znalei¢ odzwier-
ciedlenie we wpisie do pari-
stwowego Rejestru Dluznikdw
Niewyplacalnych czy prowa-
dzonych przez prywatne
podmioty biurach informacji
gospodarczej (BIG), za dostep
do ktorych bedzie niezbedne
uiszezenie oplaty.

Kontrahenta warto spraw-
dzi¢ pod wzgledem jego rozli-
czania sig¢ z naleinosci pu-
blicznoprawnych. Na wstepnie
warto zwerylikowaé, czy pod-
miot wpisany jest na tzw. bialg
liste podatnikow VAT. Jezeli
jestesmy juz strong transakcji
z danym podmiotem, moZemy
ponadio wystapi¢ do urzedu
skarbowego o zaswiadczenie
stwierdzajace, czy nasz kon-
trahent prawidlowo wywigzu-
je sie ze swoich obowigzkdw
podatkowych. Zanim jednak
staniemy sie strona transakeji,
mozemy jedynie prosic przy-
szlego kontrahenta o samo-
dzielne przedstawienie po-
dobnego zaswiadczenia, jak
izaswiadczenia oniezaleganiu
z zaplata skladek do ZUS.

Kwestia umowy

Gdy juz zdecydujemy sig na
nawigzanie wspolpracy z no-
wym podmiotem, najczescie
zawarla zostanie odpowiednia
umowa. I to wlasnie staran-
nosc prey sporzadzeniu umo-
wy moZe zabezpieczy¢ nas
przed finansowa nierzetelno-
4cia kontrahenta, nawet jezeli
przejdzie pozytywnie wyiej
opisang weryfikacje.

Przede wszystkim nalezy
zawrzed umowe w utrwalonej
formie, zwykle pisemnej,
a unikaé¢ ustnych ustalen.
Pamiglajmy przy lym, Ze
umowa zawierana jesl na zle
czasy, zatem przy jej sporza-
dzeniu naleiy pomysled
o sytuacjach, gdy wspdlne
przedsiewziecie nie pdjdzie
po naszej myshi.

Szczegolng uwage naleiy
poswiecié zabezpieczeniu
wykonania obowigzkow
umownych przez drugg stro-
ng. Najpowszechniejszym
sposobem zabezpieczenia
umowy jest zastrzezenie kary
umownej. Rozwigzanie to ma
dwie istotne wady - po pierw-
sze, moze zabezpieczad jedy-
nie roszczenia niepieni¢ine,
a po drugie, w razie proble-
mow finansowych kontrahen-
ta jej zaplata moze by¢ nie-
mozliwa do wyegzekwowania.
Przed niewyplacalnoscia
kontrahenta nie uchroni nas
rowniez zabezpieczenie w for-
mie weksla.

Uproszczenie sadowego
dochodzenia §wiadczenia od
drugiej strony zapewni nam
zlozenie przez druga strone
ofwiadczenia o dobrowolnym
poddaniu sie egzekucji w for-
mie aktu notarialnego. W razie
probleméw z platnoscia, za-
miast wiklac sie w spor sado-
wy, mozliwe bedzie szybkie
rozpoczecie egeekucji komor-
niczej.

Zabezpieczenia umowne
niezaleizne od kondycji finan-
sowej naszego kontrahenta to
przede wszystkim gwarancja
bankowa lub ubezpieczenio-
wa oraz poreczenie podmiotu
trzeciego. W przypadku gwa-
rancji kontrahent zawiera
umowe z bankiem lub ubez-
pieczycielem, na podstawie
ktérej gwarant, po spelnieniu
sie warunkow wskazanych
w umowie, zobowigzuje sie
pokry¢ zobowiazanie naszego
kontrahenta do okreslonej
wysokosci. Zatem nasze rosz-
czenie spelni bank lub ubez-
pieczyciel, a nastepnie sam
bedzie dochodzil sadownie
jego zwrotu od naszego kon-
trahenta. Gwarancja wigze sie

jednak z dodatkowa oplata,
ktora kontrahent bedzie naj-
pewniej wliczal w wycene
rozliczenia z nami. Z kolei po-
réczenie nie daje pewnosci, Ze
podmiot poreczajacy sam be-
dzie wyplacalny.

Zaleiznie od tego, ktdrg
strong umowy jestesmy, naj-
skuteczniejszym sposobem
zabezpieczenia naleznej nam
platnosci lub tez naszych
roszezen zwigzanych z wyko-
nang dla nas usluga jest usta-
lenie platnogci z gory, ewentu-
alnie zaliczkowego mechani-
zmu platnogei lub umowne
zastrzezenie kaucji, choéby
poprzez potracanie okreslo-
nego procenta z faktur cze-
sciowych. Taka forma zabez-
pieczenia jako jedyna zapew-
nia nam albo otrzymanie
srodkow od razu, albo
uprawnia do pozostawienia
czesci wynagrodzenia nalez-
nego drugiej stronie na pokry-
cie naszych roszezen.

Warto zwrocic uwage takze
na rzeczowe sposoby zabez-
pieczenia, takie jak zastaw,
hipoteka czy przewlaszczenie
na zabezpieczenie, ktore moga
byé preydatne przy wiekszych,
dluzszych projektach realizo-
wanych z kontrahentem.

Dobrze zwrocié uwage
rowniez na inne aspekly umo-
wy, ktdre cho¢ same w sobie
nie stanowia zabezpieczenia,
to moga okazad sie pomocne
w razie komplikacji. Takie
elementy to chociazby brak
wymogu uzyskania zgody
kontrahenta na przeniesienie
wierzytelnosci z umowy na
podmiot trzeci czy zastrzeze-
nie umownej wlasciwoscisadu
preferowanego i korzystniej-
szego dla nas - np. sad miej-
scowo blizszy naszej siedzibie.

Majwazniejsze jednak, aby
zastrzegajac w umowie kon-
kretne postanowienia, byly
one prawnie waine i skutecz-
ne. Szczegolnie jeieli drugg
strong jest konsument, nalezy
uwazac, aby postanowienia
umowne chroniace nasze inte-
resy nie zostaly uznane za
abuzywne. S o®
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